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e La partie 1, « Réinventer la Négociation » dresse un état des lieux
des limites actuelles des méthodes de négociation (distributive et
intégrative) face a I'emprise du monde numérique.

> Sommaire partie 1

La partie 2, « Fonder la Négociation Responsable » pose
les bases conceptuelles et les outils d’'une nouvelle méthode de
négociation inclusive adaptée aux transitions numériques et
écologiques en cours.
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La partie 3, « Copiloter la Négociation Responsable », propose

un outil pratique de préparation et de suivi d’'une négociation inclusive.
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La partie 4, « Pratiquer la Négociation Responsable », fournit un
guide pour chaque étape et expose des illustrations pratiques a partir
de cas pédagogiques 2.0.
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